[d extra software

en el proyecto de GEXTOR POWER BI se debera
incluir la automatizacién de todo ese proceso.

- Integracién con GEXTOR GESTION COMERCIAL:
< Informacién dindmica de las ventas y compras

usando agrupaciones habituales que tiene la
informacién en GEXTOR ERP.

GEXTOR POWERBI es una solucién de « Las posibilidades de navegacién permitirdn
explotacién de los datos generados por el ERP mostrar la informacion hasta.eltjltimo nivel de
GEXTOR para optimizar la toma de datos de la detalle compuesto por las unidades de venta o
direccién de la empresa. Se incluye un repositorio de de compra.

informacién multidimensional, con los indicadores
financieros y comerciales habituales (KPIs) separado

de los datos transaccionales, y un entorno de T T i
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visualizacién sin costes de licencia adicionales, que B o an| “erv i

bajo un entorno WEB permitird explotar la - i i I I
informacién de forma comoday jerarquizada. S ‘ - Lbl :

GEXTOR POWER Bl utiliza Microsoft PowerBI
como herramienta final.

GEXTOR POWER Bl puede conectarse tanto con
Gestién comercial como con GEXTOR Contabilidad
y también con otras fuentes de datos.
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Descripcién y Funciones

+  (Cada solucién GEXTOR POWER Bl es un proyecto * Integracion con GEXTOR CONTABILIDAD:
de implantacién construido a medida para cada

cliente, despendiendo de sus necesidades. < Conjunto de indicadores mas habituales para

la gestién financiera y por los informes de

» Lasolucién tiene como objetivo complementar la
informacién del ERP, por eso es necesario realizar £3 - ENESEIED

un tra bajo de consultoria para ana lizar la ENDEUDAMIENTO || LIQUIDEZ MARGEN EXPLOTACION || PERIODO MEDIO DE COBRO |
. .z . s v ' 0 v
informacién actual y encajarla en la solucién. e W L% 3102
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- No obstante, se han establecido unas
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funcionalidades tipo en cada uno de los proyectos, 068 | 10070499 | 320 %
utilizando unos pardmetros bdsicos de cuadros de
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mando a construir, usuarios y datos a utilizar. 329 52% | -713%

LY:-15.42 % (+5377 %)

- El usuario podré visualizar los cuadros usando la
herramienta gratuita Microsoft Power Bl Desktop,
0 si su organizacién tiene una subscripcién con
Microsoft Office365 se pueden publicar los
cuadros en un entorno WEB propio. En este caso



http://srvportalextra/Aareas/Pre-Venta/Fichas%20de%20Productos%20y%20Servicio/Document%20Library/www.extrasoft.es
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gestién financiera habituales (Balances, PyG,
etc.)

¢ Se incluye una visibn partiendo de la
definicién analitica de Centros de Coste a 2
niveles de GEXTOR ERP.

- Las posibilidades de navegacién se
construyen usando los epigrafes de los
informes de gestién financiera

Integracién con otras fuentes de datos.:
Posibilidad de crear un cuadro de mando a
medida que se disefiard junto con el cliente. Se
presentaran los KPI's que el Cliente necesite, y la
complejidad para su obtencién serd clave para
definir el alcance.
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Toda la informaciéon que se muestra podra ser
exportada a herramientas ofimdaticas como
Microsoft Excel o Google Sheet.

Power BI
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